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Kostprijs problematiek

Het berekenen van een kostprijs is lastig en al helemaal als je dit doet als basis voor je uiteindelijke verkoopprijs. Hieronder vind je uitleg over kostprijs berekenen bij 1 soort product (meestal massaproductie) en bij verschillende soorten producten.

· Een fabriek produceert alleen HIV-remmers en heeft de volgende kosten

· Afschrijvingskosten van de machine 100.000/10 = € 10.000,- per jaar

· Huur van de fabriek € 5.000,- per jaar.

· Verzekeringen en elektriciteit € 1.000,-

Deze kosten zijn constant, want als je niet produceert heb je ze ook.

· Loonkosten 1,- per stuk 

· Grondstoffen 2,- per stuk

Deze kosten zijn variabel, als je niet produceert heb je deze kosten niet. We veronderstellen dat deze kosten proportioneel variabel zijn, anders is de kostprijs haast niet uit te rekenen.

De gemiddelde productie en afzet over de afgelopen 5 jaar bedroeg 16.000 stuks per jaar. Dit jaar verwachten ze een productie en afzet van 15.000 stuks.

Prijs van het maken van 1 HIV-remmers ( kostprijs):  

Variabele kosten per stuk +  Bijdrage per stuk voor de constante kosten (Constante kosten per stuk kan niet)

Of V/W 


+
C/N

3 x 15.000/15.000 
+
16.000/16.000

3

+
1 

=                           € 4,-

Nadeel van deze methode is dat de bijdrage voor constante kosten achteraf pas exact uitgerekend kan worden. Het teveel of te weinig doorberekend hebben van deze kosten heet bezettingsresultaat.

Stel dat ze achteraf inderdaad 15.000 stuks gemaakt hebben , de normale productie blijft ook gelijk.

Doorberekend voor constante kosten: (15.000 x 1)= (W x C/N)
€ 15.000

Constante kosten:

     
     (16.000 x 1) = (N x C/N)
€ 16.000 -

Verschil nadelig




   (W-N x C/N)         - €   1.000


Dit verschil is een extra winst of verlies achteraf.

Overigens kun je van te voren ook een bezettingsresultaat schatten (voorcalculatie)
Stel dat de verkoopprijs € 5,- per stuk bedroeg.

Het brutoverkoopresultaat (transactieresultaat) bedroeg dan 15.000 x (5 – 4) = €.15.000,-. Dit is de winst die je dacht te halen. 

Achteraf blijkt dat de kostprijs niet helemaal juist was en de constante kosten eigenlijk door 15.000 stuks gedeeld moest worden. De echte goede kostprijs zou dan nog hoger worden met als gevolg dat de afzet nog verder daalt. Bovendien de constante kosten maak je niet voor een jaar dus moet je ze uitsmeren over een aantal jaren.

De echte nettowinst is dan ook: 
Brutoverkoopresultaat 








+bezettingsresultaat (nacalculatie)





15.000

+   - 1.000




          

= € 14.000,-




Of: 

Omzet 


- 
alle kosten






15.000 x 5


-
(16.000+ 45.000) 





75.000


-              61.000





= € 14.000,-


N.B. Je mag voor  de kosten niet de afzet x de kostprijs nemen, omdat de kostprijs een schatting is van de kosten.

Kostprijs berekening bij meerdere soorten produkten:

Als ik buiten HIV-remmers ook nog anti-conceptiepillen wil maken heb ik een probleem t.a.v. de kostprijs.

Als de anti-conceptiepillen in dezelfde fabriek en op dezelfde machine gemaakt worden weet ik niet welk deel van de indirecte kosten ik aan welk product moet toerekenen.

Voor de directe kosten is dat geen probleem. Ik kan daarvan nog steeds zien hoeveel de kosten per product bedragen.

De directe kosten van een anti-conceptiepil bestaat uit:

· grondstof: € 1,- per stuk 

· loon €  1,- per stuk
Er zijn verschillende manieren/ methoden om de indirecte kosten te verdelen:

1. primitieve/ enkelvoudige opslagmethode

De indirecte kosten worden d.m.v. 1 opslag/bedrag toegerekend aan de producten

Een opslag/bedrag t.o.v.: 

- de directe grondstofkosten





Of 
- de directe loonkosten






Of 
- de totale directe kosten

Indirecte kosten: €  16.000,- 

N.B. Constante kosten hoeven niet per se indirect te zijn en variabel kosten direct

Directe kosten:



HIV-remmers



Anti-conceptiepil

 - grondstof
2,-


- grondstof  
1,-

                    
- loon

1,-


- loon

1,-


directe kosten
3,-

directe kosten
2,-

Er worden ook 15.000 anti-conceptiepillen gemaakt.











Totaal

Directe kosten: Grondstof: 15.000 x 2 =  
30.000
15.000
45.000



     Loon:     15.000 x 1 = 
15.000
15.000
30.000



     Totale directe kosten   = 45.000
30.000
75.000

Opslagen voor indirecte kosten: 

t.o.v.  
Grondstof:
16.000/45.000 = 35,6 %



Of
Loon:

16.000/30.000 = 53,3%



Of
Totale dir.kosten 16.000/75.000 = 21,3%



Kostprijzen:

HIV-remmers



Anti-conceptiepil

Directe kosten:- grondstof
2,-


- grondstof  
1,-

                    
- loon

1,-


- loon

1,-


directe kosten
3,-


directe kosten
2,-

Opslag: 
(35,6% van 2)
0,64


(35,6% van 1)
0,64



Of
(53,3% van 1)
0,64


(53,3% van 1)
0,64


Of
(21,3% van 3) 
0,64


(21,3% van 2)
0,64

Kostprijs



3,64





2,64

Meervoudige/ verfijnde opslagmethode

Als er samenhang is of wordt verondersteld tussen indirecte kosten en bepaalde directe kosten kun je meerdere opslagen berekenen die je ook aan een product kunt toerekenen.

Stel dat de afschrijvingskosten samenhangen met de grondstofkosten, de huur met de loonkosten en de verzekering met de totale directe kosten dan krijg je de volgende opslagpercentages:

10.000 afschrijving hangt samen met grondstof

5000 huur hangt samen met loon

1.000 hangt samen met de totale directe kosten.





HIV-remmers


Anti-conceptiepil

Grondstof:

(10.000/45.000) = 22,2% 

Loon:


(5.000/30.000) =  16,7%

 

Totale dir. Kosten
(1.000/75.000) =  1,3%



Kostprijzen:

HIV-remmers



`

Anti-conceptiepil

HIV-remmers: 
- grondstof
2,-

- grondstof  
1,-

                       
- loon

1,-

- loon

1,-


directe kosten
3,-

directe kosten
2,-

Opslagen:  22,2% van 2

0,44
22,2% van 1


0,22


En 16,7% van 1

0,17
16,7% van 1


0,17


En 1,3% van 3

0,04
1,3% van 2


0,03

Kostprijs



3,65




2,42

Vaak zijn de percentages berekend op basis van getallen uit het verleden.

De opslagmethode(n) zie je bijvoorbeeld nog wel eens terug bij bouwoffertes.
De geschatte arbeidsuren en materiaalkosten worden verhoogd met een bepaald percentage om de indirecte kosten te verdelen. Vaak zit er dan ook nog een percentage winst in.

De toerekening van de indirecte kosten aan de verschillende producten blijft lastig. 

Een andere manier is om op papier verschillende afdelingen te maken en te onderscheiden in : afdelingen die helpen iets te maken (hulpafdeling) en afdelingen die het product maken en/ of verkopen. De hoofdafdelingen verdienen ahw de kosten terug.

Zo’n opzet heet dan een kostenverdeel en dekkingsstaat. De kostprijs methode heet kostenplaatsmethode.
Zie uitleg kostenverdeel en dekkingsstaat.
Ook zou je de indirecte kosten zo veel mogelijk aan activiteiten (costdrivers) kunnen koppelen. Dit is de werkwijze van Activity Based Costing.

Zie uitleg Activity Based Costing (ABC)  






















