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distributie-intensiteit

Intensieve distributie: goederen op zoveel mogelijk punten verkopen. vaak Convenience goederen. Bijv. Coca cola, Duracell, Kodak 


Selectieve distributie: deel van de detaillisten wordt ingeschakeld. vaak bij Shopping/Speciality goods. Bijv. Braun, Miele, Levi’s  


Exclusieve distributie: zeer beperkt aantal verkooppunten. Bijv. Rolls Royce, Hugo Boss, Armani,   

Meestal bij Speciality goods 


